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Vertriebsmitarbeiter B2B © Volizeit

Q Flintbek

im AuRendienst s Ab sofort

(w/m/d/Mensch/keine Cyborgs)

Das erwartet dich. Das erwarten wir.

Deine Aufgaben: Dein Profil:

4 Vertrieb von Batterien, Akkus und Zubehor an B2B- 4 Vertriebserfahrung aus dem Bereich Batterien und
Kunden im DACH-Raum Akkumulatoren

4 Leistungsabhangige Bezahlung (Fixum plus Bonus) 4 Kommunikationsstarke und kompetentes Auftreten

4 Gewinnung neuer Kunden, Aufbau und langfristige 4 Kundenorientierung steckt dir im Blut

4 Betreuung deines Kundenstamms 4 Reisebereitschaft 4 Tage die Woche, 1 Tag Homeof-

4 Kundentermine auBer Haus mit Firmenwagen fice
(Firmenwagen auch zur privaten Nutzung) 4 Stressresistenz und Selbstorganisation

4 Beratung zu kostenintensiven Produkten durch 4 Sehr gute deutsche Sprachkenntnisse in Wort und
personlichen Kontakt Schrift

4 Umwandlung von Anfragen in Auftrage und admi- 4 Die Bereitschaft zur Teilnahme an Messeauftritten
nistrative Abwicklung 4 Einen giiltigen Fiihrerschein Klasse B

4 Enge Zusammenarbeit mit dem Vertriebsinnen- 4 Routiniert im Umgang mit dem PC zwecks EDV und
dienst und der Teamleitung Warenwirtschaft

Du hast noch Fragen?
Direkter Kontakt:
Batterie24.de
Konrad-Zuse-Ring 5
24220 Flintbek
¥ Batterie24.de/karriereportal

Herr Marlon Peters
jobs@batterie24.de




